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The industry perpendicular integration serves
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※ 主旨目的：

扬正智权所推动的『产业垂直整合策略联盟』计划是藉由产业链的各个组成份子（包含：人才、法律、技术、资金、生产、销售等环节各个服务企业），经扬正智权以严谨甄选分析整合各环节策略联盟伙伴所提供的资源
及业务服务。以系统性、阶段性的方式将产、官、学资源整合后导入我们所服务的中小企业客户群，来帮助我们所服务的中小企业客户群能达到产业转型及强化市场竞争力的目的。
※ 联盟特色： 

产业垂直整合策略联盟』为一 免费的、互惠的、平等的软性组织联盟，因各个联盟伙伴隶属不同产业链故彼此并不冲突，所以可以互补、互助、协同提供优质服务给客户。
※ 参与联盟优点： 

扬正智权『产业垂直整合策略联盟』顾问小组，将最新市场分析报告以及最新技术信息汇整后，以网站、电子报、传真、电话通知等方式，持续的将信息提供给策略联盟伙伴。扬正智权也将不定时开办市场及技术研讨会，藉此让我们策略联盟伙伴能实时掌握市场及技术最新信息。
扬正智权亦透过推荐客户方式，邀请策略联盟伙伴来共同服务客户，藉此实质增加参与策略联盟伙伴的业务量。策略联盟伙伴本身亦可透过扬正智权寻求产业链其它服务资源，来扩大本身业务服务项目，继而能强化策略联盟伙伴其市场竞争能力。
※ 联盟共同服务客户实际做法：
1.扬正智权秉持『开放、公平』的原则，依客户个案需求状况，来分析各个策略联盟伙伴的

  业务服务资源，选择最适合服务此个案的策略联盟伙伴。
2.『产业垂直整合策略联盟』服务联盟的客户过程中，是以统一的服务名称、标章、流程、

  表格、报价方式来服务客户。扬正智权并在过程中全程纪录、协调、监控服务内容及服务

  成果，来确保『产业垂直整合服务』整体服务质量以及商誉。
3.为避免在推荐联盟伙伴业务客户过程中产生争议，以及恪守与『产业垂直整合服务』客户

  签订的商业保密合约。故扬正智权不会公开公布所有策略联盟伙伴名单，与公布『产业垂

  直整合服务』客户名单与服务项目、内容和服务进程。
4.对于共同服务客户业务的邀约，联盟伙伴可以依自己本身条件状态及邀约个案实际内容，

  来决定是否同意承接该案。唯在了解邀约个案之前必须与扬正签订保密协议，以确保不泄

  漏所服务客户之商业机密。
5. 对于共同服务客户业务的收费报价及收款方式，以各个服务环节分别提出，再与其它的服

  务业务需求报价整合后再统一报价。即联盟伙伴可以依自己公司收费标准及邀约个案的实

  际业务内容，做为报价收费标准与收费方式。
※ 联盟伙伴的义务：
联盟合作伙伴以『产业垂直整合策略联盟伙伴』身分服务客户时，必须提出最专业、最优质的服务；共同维护『产业垂直整合策略联盟』商誉及形象。对于扬正智权所举办的『产业垂直整合服务』各项相关活动，联盟合作伙伴有义务派员参与，并将各项活动成果、讯息互相告知、传递给其合作配合厂商和友好企业。
※ 参与联盟的方式：
一、基础成员：扬正智权主动邀约优质的企业，结合育成中心、研发单位、生产工厂、创投

    公司、通路商等，组成联盟的基础成员。
二、厂商加入：企业填妥『产业垂直整合服务策略联盟伙伴资料表』，送经 扬正智权代表人 
    审核并共同签订『策略联盟备忘录』后，即可参与联盟活动与享受联盟提供的服务以及

    商业机会。

※ 产业垂直整合主要服务项目：
★企业发展与市场分析咨询服务
★技术、专利分析咨询服务
★技术开发、投资与移转
★专利策略制定咨询服务与监控维护
★中高阶经理人培训与人才输出
★创投基金导入与开创研发补助金辅导申请 ( 只限在台湾注册企业 )

★产品开发、生产、制造咨询服务（产品研发中心、代工厂推荐）
★市场营销咨询服务（全球市场营销通路推荐）
※ 扬正智权创新技术专利移转、授权与买卖：
扬正智权除积极寻找或投资开发适合导入中小企业的创新技术外；更重要的，我们还提供专利技术在买卖、移转、授权等，全过程完整的专业评估及法律的咨询服务。内容包含了：
专利的鉴价、权利金议定谈判与支付方式之议定与确认；授权内容标的条件区域等议定与确认；买卖授权标的是否有区域政府的奖励优惠（当事人配合申请及申请结果处置议定）之确认与议定；技术移转实际做法之确认与议定；相关教育训练之实施；相关技术资料之移转；
回馈授权的商议；保密协定签订；侵权问题的防治议定与确认；等全系列辅导咨询服务。
策略联盟华南区服务负责人：
陈先生（Jason Chen）e-mail：jason@yangtse.com.tw  
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